
Profielvak: Economie en Ondernemen BB KB GL 

Module 1: Commercieel     

Taken: 

o de retailformule en de marketinginstrumenten herkennen en toepassen 

ten aanzien van de doelgroep, het assortiment en de marktpositie 

o verkopen en afrekenen 

   

P/EO/1.1    

Deeltaak: 

de retailformule en de marketinginstrumenten herkennen en toepassen ten 

aanzien van de doelgroep, het assortiment en de marktpositie. 

 
De kandidaat kan: 

   

1.   het begrip retailformule herkennen en toepassen x   

2.   het begrip retailformule herkennen, omschrijven en toepassen  x x 

3.   de belangrijkste elementen uit de retailformule herkennen, omschrijven 
en toepassen (doelgroep, assortiment, concurrentiepositie) 

x x x 

4.   de samenhang tussen doelgroep en distributie herkennen en toepassen x x x 

5.   het belang van vakkennis (artikelkennis) herkennen en toepassen x x x 

6.   assortimentskennis verwerven, herkennen en toepassen x x x 

7.   de samenhang tussen prijs en de marktpositie herkennen x   

8.   de samenhang tussen prijs en de marktpositie herkennen en toepassen  x x 

9.   de samenhang tussen promotie en presentatie en de marktpositie 
herkennen en toepassen 

x   

10. de samenhang tussen promotie en presentatie en de marktpositie 

herkennen, uitleggen en toepassen 

 x x 

11. de samenhang tussen reclame en de marktpositie herkennen en toepassen x x x 

P/EO/1.2    

Deeltaak: 

verkopen en afrekenen. 

 
De kandidaat kan: 

   

1.   de verkoopfasen doorlopen x x x 

2.   afrekenhandelingen verrichten x x x 

Voor het uitvoeren van de taak beheerst de kandidaat de voorwaardelijke 

kennis, vaardigheden en houding. 

x x x 

 


